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TARGET PRICE
$ 1,700,000

GROSS REVENUE
$ 4,714,046

EBITDA
$ 450,239

BUSINESS TYPE
Logiciels et SAAS

COUNTRY
États-Unis

BUSINESS ID
L#20251023

Service de livraison de nourriture et SaaS à croissance
rapide

Cette entreprise est une plateforme innovante de livraison, de logistique et de gestion
de flotte qui permet aux entreprises en ligne d’exécuter leurs commandes de manière
transparente, évolutive et intelligente. Au service des marques de commerce
électronique, des sociétés de vente directe au consommateur (DTC) et des détaillants à
croissance rapide, cette entreprise rationalise les opérations de la chaîne
d’approvisionnement grâce à des centres d’exécution stratégiquement situés, au suivi
des stocks en temps réel, au traitement automatisé des commandes, à l’optimisation
des itinéraires et à des réseaux d’expédition à l’échelle nationale.

Solidité financière
Acteur reconnu sur un marché concurrentiel, l’entreprise combine une marque forte,
une activité de service mature et une plateforme SaaS en pleine expansion.
L’entreprise continue d’enregistrer une forte croissance de ses revenus et de sa
rentabilité, dépassant désormais les 4,6 millions de dollars de revenus sur les 12
derniers mois et les 410 000 dollars de SDE en août 2025, avec des prévisions de
revenus de plus de 5 millions de dollars d’ici la fin de l’année 2025. Avec le financement
adéquat et une équipe de croissance, elle est bien positionnée pour mener et
potentiellement dominer la catégorie de la gestion des livraisons.

Principaux points forts

Recettes
TTM jusqu’en août 2025 – Revenus 4,6M et SDE 411K
Recettes récurrentes – 4,7 millions de dollars déjà réservés pour 2025
(sans compter les nouveaux clients)
2025 – Projection d’un chiffre d’affaires de plus de 5 millions de dollars
(avec de nouveaux clients en cours d’élaboration)

Croissance
Croissance totale de l’activité – 42 % de croissance du chiffre d’affaires
(sur la base du chiffre d’affaires déjà réservé en 2025 par rapport à 2024)
Croissance du SaaS – 2 000 % de croissance du chiffre d’affaires en 2025

Clients
15 comptes d’entreprise actifs
Contrat moyen de 50 à 100 000 dollars par an
Service de haute qualité avec un faible taux d’attrition de la clientèle ( < )
3%.
Majorité de clients avec des contrats de 12 mois

Infrastructure évolutive de traitement des commandes
Capacités de livraison à l’échelle nationale

Marketing
Actuellement, il n’y a pas de dépenses de marketing. L’acquisition de clients repose
sur l’affichage sur LinkedIn, l’approche à froid et des séquences de 15 points de
contact. Il s’agit là d’une occasion unique pour un nouveau propriétaire d’augmenter
les ventes en créant et en mettant en œuvre une nouvelle stratégie de marketing
efficace.

Opérations
L’entreprise est gérée avec succès par un seul propriétaire travaillant env. 15 à 20
heures par semaine pour s’occuper des réunions avec les clients, des examens
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internes des produits et d’une légère supervision financière. En outre, il y a environ 40
employés à distance pour les activités de services de livraison et les activités SaaS.
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