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TARGET PRICE
$ 1,500,000

BUSINESS TYPE
Éducation / École

COUNTRY
Maroc

BUSINESS ID
L#20261069

Plateforme privée d'enseignement supérieur au Maroc,
vieille de 28 ans

Vue d’ensemble

Un établissement d’enseignement supérieur privé bien établi au Maroc recherche un
investisseur stratégique ou un partenaire opérationnel pour accélérer sa prochaine
phase de croissance et de repositionnement.

L’institution est en activité depuis près de trois décennies et maintient une présence
reconnue dans les domaines des affaires, de la banque, de la finance et de la formation
professionnelle. La plateforme fait actuellement l’objet d’une transformation
stratégique vers l’éducation axée sur l’employabilité, la fintech, le commerce
numérique et la formation des cadres.

L’opportunité offre une exposition à :

Un marché de l’enseignement supérieur privé en pleine expansion
Recettes récurrentes basées sur les frais de scolarité
Activités de formation des cadres à forte marge
Potentiel d’expansion en Afrique francophone
Un fort effet de levier opérationnel avec de faibles exigences en matière de
dépenses d’investissement (CAPEX)

Plate-forme éducative établie

Environ 28 ans d’activité
Marque locale reconnue avec des relations historiques avec le secteur bancaire
Infrastructures universitaires et structures opérationnelles existantes
Modèle flexible d’enseignement externalisé

Un potentiel de croissance attractif

Le plan d’entreprise vise une augmentation significative du nombre d’inscriptions par
le biais de :

Modernisation des programmes axés sur l’employabilité
Spécialisation Fintech et commerce numérique
Initiatives de recrutement d’étudiants africains
Programmes de formation pour les cadres et les entreprises
Stratégies d’acquisition de l’étudiant numérique

Projection de la croissance des élèves :

Base d’inscription actuelle : ~100 étudiants
Objectif à moyen terme : 240+ étudiants

Croissance prévue des recettes

Les recettes prévues devraient augmenter sensiblement au cours des cinq prochaines
années grâce à deux sources de revenus :

1. Recettes provenant des frais de scolarité
2. Recettes de la formation des cadres et des entreprises
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Profil de marge élevé

Les indicateurs de rentabilité prévus indiquent

Marges nettes supérieures à 50 % à partir de l’année 3
Faible intensité d’infrastructure
Modèle opérationnel évolutif
Fort potentiel de génération de flux de trésorerie

Positionnement stratégique

L’institution se repositionne vers :

Banque et assurance
Fintech et finance numérique
Commerce numérique et affaires électroniques
Formation à la certification en entreprise
Formation des cadres

Le modèle cible :

L’augmentation de la population étudiante de la classe moyenne au Maroc
Demande d’éducation orientée vers la carrière
Mobilité régionale des étudiants africains
Demande d’amélioration des compétences des entreprises

Opportunité de marché

Le secteur privé de l’enseignement supérieur au Maroc continue d’évoluer vers.. :

Une plus grande consolidation institutionnelle
Internationalisation
Programmes axés sur l’employabilité
Certifications professionnelles
Apprentissage assisté par la technologie

Le pays se positionne de plus en plus comme un centre éducatif pour l’Afrique
francophone, créant des opportunités d’expansion régionale pour des plateformes
éducatives évolutives.

Avantages concurrentiels

Une offre différenciée

Un programme d’études professionnel et axé sur l’employabilité
Combinaison de formation académique et de formation des cadres
Spécialisation dans la banque et la fintech
Potentiel de partenariat avec les entreprises

Plate-forme évolutive

Structure d’exploitation à faible CAPEX
Possibilités d’expansion de l’apprentissage hybride et numérique
Capacité à augmenter le nombre d’inscriptions sans augmentation
proportionnelle des coûts fixes

Potentiel d’expansion régionale

Initiatives de recrutement d’étudiants africains
Positionnement régional francophone
Amélioration de la compatibilité internationale dans l’enseignement supérieur
marocain
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© 2026 MergersCorp M&A International. MergersCorp™ M&A International is the collective brand name of independent affiliates of MergersCorp M&A International. For 
more details on the nature of our affiliation, please visit us on our website https://www.mergerscorp.com/disclaimer. MergersCorp M&A International is not a registered broker-
dealer under the U.S. securities laws. MergersCorp M&A International does not offer or sell securities or provide investment advice or underwriting services. The articles or 
publications contained in this presentation are not intended to provide specific business or investment advice. The author or MergersCorp M&A International shall not be liable 
for any errors or omissions, or for any loss suffered by any person or organization acting or refraining from acting as a result of the content of this website. It is 
recommended that specific independent advice be sought before making any business or investment decision.

The information contained herein does not constitute an offer to sell or a solicitation of an offer or a recommendation to purchase securities under the securities laws of 
any jurisdiction, including the United States Securities Act of 1933, as amended, or any US state securities laws, or a solicitation to enter into any other transaction

The  projected  financial  information  contained  in  the  Memorandum  is  based  on judgmental estimates and assumptions made by the management of the target 
Company, about circumstances and events that have not yet taken place.  Accordingly, there can be no assurance that the projected results will be attained. In 
particular, but without prejudice to the generality of the foregoing, no representation or warranty whatsoever  is  given  in  relation  to  the  reasonableness  or  achievability  of  
the projections  contained  in  the  Memorandum  or  in  relation  to  the  bases  and assumptions underlying such projections and you must satisfy yourself in relation to the 
reasonableness, achievability and accuracy thereof.

By  delivering  this  Memorandum,  neither  MergersUS Inc.,  nor  its authorized agents are making any recommendations regarding the acquisition or strategies outlined 
herein. Interested parties shall exercise independent judgment in, and have sole responsibility for, determining whether an acquisition of the Company is suitable for them, 
and neither MergersUS Inc, nor its authorized agents have responsibility to, and will not, monitor the condition of interested parties to determine that an acquisition is or 
remains suitable for them. Among other things, suitability of an acquisition will depend upon an interested party’s investment and business plans and financial situation.

This document is prepared for information purposes only. It is made available on the express understanding that it will be used for the sole purpose of assisting the recipients 
to decide whether they wish to proceed with a further investigation of the Proposed Transaction.

The recipients realize and agree that this document is not intended to form the basis of any investment decision or any other appraisal or decision regarding the 
Proposed Transaction, and does not constitute the basis for the contract which may be concluded in relation to the Proposed Transaction.

All information contained in this document may subsequently be updated and adjusted. MergersUS Inc. has not independently verified any of the information contained 
herein or on which this document is based. Neither the Company, nor its management or shareholders, nor MergersUS Inc. , nor any of their respective directors, 
partners, officers, employees or affiliates make any representation or warranty (express or implied) or accept or will accept any responsibility or liability regarding or in relation 
to the accuracy or completeness of the information contained in this document or any other written or oral information made available to any interested party or its advisers. 
Any liability in respect of any such information or any inaccuracy in or omission from the document is expressly disclaimed.
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